
Het verschil maken als we het woord nemen

Als we spreken, animeren, faciliteren, opleiden... zijn we geconfronteerd met de presentatie van 
onze ideeën, onze projecten en moeten we kunnen overtuigen. Tegenover zijn publiek staan of er 

deel van nemen is een uitdaging. Hoe moeten we de aandacht trekken en houden? Wat moet 
gezegd worden? Welke tools gebruiken? Hoe moeilijke interacties beheren? Veel staat op het spel.

 Toelichten wat ik moet voorbereiden en hoe ik het foutloos moet doen

 Mijn kernboodschappen concipiëren

 Het aanwezige materiaal gebruiken om de impact op het publiek te optimaliseren

 Weten hoe de aandacht van het publiek te trekken

 Weten hoe de belangstelling van de deelnemers te wekken

 Deelnemers helpen mijn boodschappen te onthouden

 Mijn zenuwachtigheid, mijn tics en de stilte beheren

 Moeilijke interacties beheren

 Mijn geloofwaardigheid en mijn reputatie versterken, mijn resultaten verhogen

Begrijpen

Integreren

Uitoefenen

Wat brengt me deze Workshop op?



Agenda

DAG 1 

 Individuele presentaties
 Opbouwende feedback van de N-1 andere personen
 Goede praktijken - Praktijken te vermijden

 Structuur van een presentatie
 Basisregels en wat ze bieden
 Doel van de presentatie
 Verwachtingen van het publiek

 De kernboodschappen overbrengen 
 Overtuigen op een opbouwende en geïndividualiseerde manier
 De tijd beheren

DAG 2 

 Hoeveelheid informatie
 Illustreren
 De logica opbouwen

 Stem en lichaamstaal
 De aandacht blijven trekken en de belangstelling blijven wekken
 Zijn taal aanpassen

 Het publiek betrekken
 De ruimte gebruiken
 Moeilijke interacties op een constructieve manier benaderen

Methodologie

Subgroep discussies

Illustratieve videos

Rollenspellen / Oefeningen

Rollenspellen / Oefeningen

Tools, Modellen, Methoden


