
Verkopen in ingewikkelde omgevingen

Als we projecten aanpakken waarbij de beslissing afhankelijk is van meerdere partijen, met 
verschillende functies, hiërarchische niveaus, invloeden en rollen, dan wordt het moeilijker om de 
situatie te begrijpen. Te begrijpen wat we moeten doen om tot de beslissing vet komen en hoe we 

kunnen winnen.  Een systematische en gestructureerde analyse wordt dan cruciaal.

 Projecten met hoge potentieel kwalificeren

 Tactische acties op een logische manier definiëren 

 Ingewikkelde projecten in weinig tijd overnemen of laten overnemen

 Alle deelnemers van een beslissingsproces vinden 

 Gespeelde rollen en uitgeoefende invloeden definiëren

 Identificeren hoe de verschillende deelnemers hun situatie inschatten

 Identificeren hoe de verschillende deelnemers ons inschatten

 Het volledig project op een A4 document visualiseren

 Definiëren wat met wie doen

Wat brengt me deze Workshop op?

Begrijpen

Integreren

Uitoefenen



Agenda

DAG 1 

 Herhaling van de structuur van winst verkopen
 Herhaling van verschillende tools op elke stap 
 Het DiSC model in het kort

 Cartografie van een project
 Type deelnemers in een beslissingsproces
 Het CUTE model

 Rollen in een beslissingsproces
 Perceptie van de situatie door elke deelnemer
 Perceptie van onze oplossing door elke deelnemer

 Strategisch rooster
 Noodsignalen van het strategisch rooster
 Acties voor elk noodsignaal

DAG 2 

 Voorbeelden van strategische roosters
 Cases studies in subgroepen
 Productie van een strategisch rooster voor elk geval
 Definitie van concrete acties voor elke situatie

Methodologie

Subgroep discussies

Illustratieve videos

Rollenspellen / Oefeningen

Rollenspellen / Oefeningen

Tools, Modellen, Methoden


